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Wat doet de uitbater van een hotel wanneer zijn hobby satellietont-
vangst blijkt te zijn? Eenvoudig: hij wordt satellietdealer! Stefaan Cor-
nelis, die met zijn satellietontvangst hobby begon te rommelen in 1992 
nam de beslissing om samen met zijn schoolvriend Didier Debey een 
eigen bedrijf te beginnen in 2000. Met zijn achtergrond als elektronicus 
zorgt Didier voor alle technische aspecten van het bedrijf en Stefaan 
draagt zorg voor het administratieve deel. 

Als groothandel verkoopt Sat & Sound hoofdzakelijk aan detailhan-
dels. In het begin verkochten ze verschillende merken, maar tegenwoor-
dig richt Sat & Sound zich op het merk Topfield voor satellietontvangers
en SmartWi voor producten voor het delen van kaarten. “We zijn erg 
tevreden met de ondersteuning die we van Topfield krijgen” legt Ste-
faan uit, “als er softwareproblemen zijn, reageert Topfield altijd direct.”
Zijn best verkopende producten zijn momenteel het Topfield model
5000CI Plus en de 5510PVR ontvanger. “Deze twee modellen zorgen 
voor ongeveer 60% van onze verkoop”, onthult Stefaan, “een aanvul-
lende 10% wordt verzorgd door de SmartWi lijn.”

Stefaan heeft grote verwachtingen voor de herfst van 2007: “Tegen 
die tijd zouden er veel nieuwe HDTV kanalen moeten zijn, niet alleen 
voor België, maar ook voor Frankrijk.” Hij gelooft dat de nieuwe Euro-
pese “Hotspot” satellietpositie die van Astra op 23.5° Oost wordt. Ste-
faan is zo optimistisch dat hij en zijn partner er over denken een groter 
magazijn te gaan huren. “Het Franstalige deel van België begint hier 
niet zover vandaan, en de huren liggen daar lager”, verklaart Stefaan 
zijn blik op de lokale situatie. Hij spreekt vloeiend Vlaams (Nederlands), 
Frans en Engels.

Er zijn ongeveer zeven satelliet groothandels in België, waarvan één 
zeer groot is. De andere zes, waartoe ook Sat & Sound behoort, zijn 
ongeveer allemaal even groot. Misschien veranderen de groeiende 
zaken met HDTV dit wel in het voordeel van Sat & Sound. Aan Stefaan 
en zijn partner zal het zeker niet liggen! Welk model Topfield wordt het? Stefaan heeft ieder model op voorraad.

Het voordeel van een bedrijf in een kleine stad: voldoende parkeerplaats 
voor leveranciers en klanten recht voor de winkel in Halle, België.

Stefaan Cornelis voor zijn demonstratie-TV toont de ontvangst van Disco-
very HD met een gloednieuwe Topfield TF7700HSCI die door TELE-satelliet
in de vorige uitgave werd besproken.
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