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van 92 medewerkers werkt in de SMT 
afdeling om de invoegmachines te con-
troleren en ervoor te zorgen dat een 
constante aanvoer van benodigde com-
ponenten aanwezig is.

Uiteindelijk maakt vicepresident Jef-
frey Zhao ons attent op de construc-
tiesite recht tegenover het bestaande 
pand. “Dit is waar onze nieuwe fabrieks-
hal vorm aanneemt. Wij zullen hem ook 

gebruiken voor antenne en LNB produc-
tie.”

Dit laat ons de oren spitsen. Hoe komt 
het dat BOXSAM van plan is een nieuw 
gebied te betreden met een hele nieuwe 
productreeks? “BOXSAM heeft één van 
de weinige licenties van de Chinese 
regering verkregen voor de productie 
en binnenlandse verkoop van satel-
lietantennes en LNB’s. In aanmerking 

nemend dat BOXSAM ook één van de 
officiële fabrikanten is voor het Chinese 
DTH systeem zagen we een grote zake-
lijke kans en we zullen ook schotels en 
LNB’s gaan aanbieden.” Terwijl er een 
eindeloos aantal fabrikanten van scho-
tels en LNB’s is in China, bezitten de 
meesten van hen alleen export licen-
ties, en hebben geen toestemming hun 
producten binnen China te verkopen – 
althans officieel.

BOXSAM productiehal met een netto vloeroppervlakte van 17.000 vierkante 
meter. De vele schotels er voor geven een duidelijke 
indicatie wat er binnen gebeurt.

BOXSAM vicepresident Jeffrey Zhao voor een display met een selectie van de 
producten van het bedrijf.
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Het lijkt erop dat BOXSAM vrienden 
heeft op veel plaatsen, niet in het minst 
onder overheidsfunctionarissen. Jeffrey 
Zhao lacht en reageert met interessante 
achtergrondinformatie: “Wij zijn één van 
de aanbieders aan een syndicaat dat 
bezig is met de uitrol van digitale terres-
triële TV (DVB-T) in Afrikaanse landen.” 
Nu hebben we het ergens over! “Wij ver-
schepen al MPEG-4 DVB-T ontvangers 
met ingebouwde CONAX en chipset com-
binatie naar Nigeria, Kenia, Burundi, de 
Centraal Afrikaanse Republiek, Rwanda 
en Oeganda,” onthult Jeffrey Zhao zelfs 
nog meer details. “Zambia, Mauritius en 
Guinea zullen spoedig volgen.” Dit komt 
nogal als een verrassing – wij zouden 
nooit gedacht hebben dat BOXSAM één 

van de bedrijven is die DTT uitrollen in 
Afrika!

Nu zijn we nog nieuwsgieriger. Waar 
zal de productreeks van BOXSAM uit 
bestaan met betrekking tot de omwente-
ling? Jeffrey Zhao haalt een aantal tabel-
len tevoorschijn op zijn laptop computer 
en meldt dat “in 2009 zo’n 50% van de 
verkopen bestond uit DVB-S ontvangers, 
40% uit DVB-T ontvangers en de res-
terende 10% uit DVB-C. De situatie zal 
er in 2010 enigszins anders uitzien met 
een verwacht productieaandeel van 40% 
voor DVB-S, 35% voor DVB-T en 15% 
voor DVB-C. Het marktaandeel  voor 
HDTV met DVB-S2 ontvangers zal naar 
10% stijgen.”

Constructiesite van de nieuwe productiehal die een 
totaal oppervlak van 40.000 vierkante meter zal beslaan.

Een blik in de productiehal met de RoHS 
assemblagelijn (bijvoorbeeld loodvrij, zoals 
vereist wordt voor producten die naar Europa 
vervoerd worden).

Tuneronderdelen voor de mini DVB-T ontvanger worden voorbereid.

Welke gebieden vormen de voornaam-
ste markten voor BOXSAM producten? 
“30% gaat zowel naar Europa als naar het 
Midden Oosten,”vervolgt Jeffrey Zhao, 
“terwijl 15% naar zowel Zuidoost Azië als 
Afrika gaat, en de resterende 10% wordt 
geëxporteerd naar Zuid Amerika.” Maar, 
zelfs nu apparaten van BOXSAM vrijwel 
over de hele wereld gevonden kunnen 
worden kom je de naam BOXSAM nooit 
tegen in al deze landen. Jeffrey Zhao 
legt uit waarom: “Wij werken als OEM 
fabrikant en leveren alleen aan grote 
handelspartners en programma-aan-
bieders.” Dit staat echter op het punt te 
veranderen, blijkt uit een aantal van de 
toekomststrategieën van het bedrijf die 
Jeffrey Zhao ons onthult. “In 2010 zullen 
we op de markt komen met onze eigen 
merknaam in India, de CIS landen, het 
Midden Oosten en Afrika.”

Voor dat doel heeft BOXSAM al cam-
pagnes ontworpen en regionale verkoop-
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kantoren geopend. Jeffrey Zhao vertelt 
ons trots dat “we in 2008 een kantoor 
in Spanje openden, in 2009 gevolgd door 
Dubai en tegen het eind van 2010 zullen 
zowel Moskou als Sao Paolo een BOXSAM 
kantoor hebben.”

Dat is wat we waarlijk een globale stra-
tegie kunnen noemen en met dat in het 
achterhoofd komt het niet als een ver-
rassing dat BOXSAM ook regelmatig te 
vinden is op speciale beurzen en ten-
toonstellingen. “In 2010 zullen we stands 
hebben op SET in Sao Paolo, de IBC in 
Amsterdam en de IFA in Berlijn,” gaat hij 
door de agenda voor dit jaar. “En in 2011 
zullen we onszelf presenteren bij CSTB 
in Moskou, CABSAT in Dubai, de Hong 
Kong en Canton beurs en ook bij ANGA 
in Keulen.”

Ontmoet Artie Lee, manager van de 
SMT productielijnen. Ook zij zijn RoHS 
gecertificeerd.

Fouten worden onderzocht in een aparte 
schone ruimte. Dit is waar een medewerker van 
BOXSAM röntgenstralen gebruikt om eventuele 
afwijkingen vast te stellen.

Maar welke innovatieve producten zal 
BOXSAM in de nabije toekomst lance-
ren? “Q3 zal de presentatie zien van een 
DVB-S2/T combi ontvanger, afgezien van 
MPEG-4 DVB-T en DVB-C ontvangers 
met ingebouwde combinatie van CONAX 
en chipset,” zegt Jeffrey Zhao en zegt 
verder dat “betaal TV aanbieders ook blij 
zouden kunnen zijn met het feit dat we 
volledig NDS gelicentieerd zijn.” Afgezien 
van DVB ontvangers bouwt BOXSAM ook 
ISDB-T ontvangers voor Zuid Amerika en 
zelfs producten die je niet echt verwacht 
van een ontvanger fabrikant, zoals een 
Wereldruimte radio, bijvoorbeeld. “Helaas 
is dit niet meer dan een niche product,” 
geeft Jeffrey Zhao toe, “en de vraag is 
nogal laag.” Een ander maar net zo ver-
bazingwekkend product dat opvallend 
goed verkoopt is een kleine DAB en FM 
ontvanger. “In Engeland staan we aardig 
onder druk om aan de vraag te voldoen,” 
legt hij uit, “terwijl er in andere landen 
vrijwel niemand om vraagt.” Digitale DAB 
radio bereikt vrijwel heel Groot Brittan-
nië, maar andere landen moeten de DAB 
doorbraak nog meemaken. Wanneer dat 
gebeurt, dan zal BOXSAM zich in de per-
fecte positie bevinden om de benodigde 
klantenapparatuur te leveren. Er is echter 
nog één BOXSAM gadget dat onze aan-
dacht trok: kleine SCART ontvangers 
voor DVB-T. “Eén model is voorzien van 
een beweegbare SCART aansluiting,” zegt 
Jeffrey Zhao en legt uit “wij verkopen 
truckladingen hiervan in zuid Europese 
landen zoals Portugal, Spanje en Italië.”

Uiteindelijk gaan we weg bij BOXSAM 
met een opvallende conclusie: Dit is een 
bedrijf dat zich aan de top bevindt met het 
beste op vele gebieden en dat zijn ambi-
ties niet verbergt een wereldwijde speler 
te willen worden.  BOXSAM ontvangers 
zijn klaar om de wereld te veroveren.

Productie van een 
voedingseenheid voor een 
satellietontvanger

1. Dit is hoe een printplaat voor vier 
voedingseenheden er uitziet, voordat hij in deze 
machine geponst wordt.

2. Grotere componenten worden handmatig 
toegevoegd aan printplaten voor 
voedingseenheden.

3. Van assemblage tot testen: deze medewerker 
controleert de prestaties van een afgewerkte 
printplaat voor een voeding.
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Ontvangerassemblage

1. Assemblage van het frontpaneel van de 
ontvanger

2. Printplaten worden in de behuizing van de 
ontvanger aangebracht.

3. Nadat de assemblage afgerond is, worden 
ontvangers getest op deze lijn. Elke ontvanger 
moet 15 verschillende controles ondergaan, te 
beginnen op deze lijn met functionele tests van 

de voeding. Afgezien van zekerstellen dat video 
en audio overeenkomen met de specificaties 
wordt elke ontvanger zelfs onderworpen aan 
een handmatige trillingstest. Een toegewijde 
medewerker staat aan het hoofd van elk 
teststation.

4. Alle ontvangers die de tests gepasseerd zijn 
worden hier opgestapeld voordat ze verplaatst 
worden naar het magazijn op de begane grond.

5. Rek na rek met een vrijwel eindeloze 
voorraad componenten voor de 
invoegmachines.

6. BOXSAM werkt als een OEM fabrikant 
voor een groot aantal handelsmerken en 
programma-aanbieders. Hier zie je Yimin 
Hong, vicepresident fabricage, in een ruimte 
met voorbeeldproducten, gebouwd voor 
verschillende merken.


